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会 社 概 要

■ 社 名： 株式会社ソフトクリエイト （Softcreate Co., Ltd.）

平成17年４月20日 大阪証券取引所ヘラクレス市場上場

■ 本 社 ：東京都渋谷区渋谷2-22-3 渋谷東口ビル

■ U  R  L  ：http://www.softcreate.co.jp/ 

■ 資 本 金 ：835百万円 （平成19年3月31日現在）

■ 従 業 員 ： 250名 （平成19年4月1日現在 ：子会社含む）

（営業90名、開発95名、ﾈｯﾄﾜｰｸ45名、管理20名）

■ 発行済株式総数 ： 4,478,313株 （平成19年3月31日現在）

うち、自己株式23,300株

■ 役員構成 ： 取締役 6名

： 監査役 3名

■ 子会社 ： 株式会社エイトレッド

24.2％

17.7％

所有割合

1,074,735
（△19.2%）

784,573
（+117.4%）

所有
株式数

平成18年9月末

30.3％

8.2％

所有割合

1,330,492

360,816

所有
株式数

平成18年3月末

24.1 ％

18.2％

所有割合
所有

株式数

1,078,048 
（+0.3%）

816,160
（+4.0%）

平成19年3月末

機関投資家

個 人

■ 株主構成：

※機関投資家は、金融機関、証券会社、外国人（外国個人除く）の所有株式数の合計です
※個人は、当社役員の所有株式数を除いております
※ （）は増減率です

（単位：株）

コーポレートスローガン ： Speed＆Change
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2001

2007

企業沿革

事業転換の歴史

1983
1985

ソフトウエア
受託開発

開始

ネットショップ
「特価COM」

運営開始

1999
2000

サーバーセンター
創設

「ecbeing 」
販売開始

2004

「X-point」
販売開始

2005

エイトレッド設立

ネットワーク
サービス開始

1993

パソコン
ショップ
渋谷店開店

大証ヘラクレス上場

「L2Blocker」発売開始

パソコン
ショップ

IT商社

システム
インテグレーター

ソフトウェア
メーカー

■インターネット通販
「特価COM」

■ソフトウェア

プロダクト開発

■ネットワーク構築保守

■ソフトウェア受託開発

■ITインフラ提供

成
長
ビ
ジ
ネ
ス

安
定
基
盤
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当期の業績概要

※15/3期、16/3期は連結業績

前期との
実績対比

売 上 高

+11.5％

経常利益

+47.2％

当期純利益

+28.9％

利益
(単位：百万円)

売上高
(単位：百万円)



5

19/3期 計画・前年対比

計画を達成、前年実績を上回る

（単位：百万円）

+28.9

+47.2

+35.4

+25.4

△3.1

+13.7
（+58.3）

+11.5

前年対比
（％）

△4.7

+7.0

+2.7

+18.8

△1.3

+2.1
（+12.2）

+3.9

計画対比
（％）

332

603

612

1,231

1,885

4,805
（1,417）

7,922

18/3期

実績

429

888

829

1,544

1,826

5,461
（2,243）

8,832

19/319/3期期

実績実績

1,300インターネット通販事業売上高

1,850ITインフラ提供事業売上高

5,350
（2,000）

システムインテグレーション事業売上高

（内、プロダクト系SIサービス）

830経 常 利 益

8,500売 上 高

450当 期 純 利 益

806営 業 利 益

19/3期

計画

プロダクト系ＳＩサービスの売上高大幅増
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今期（20/3期）の計画

※15/3期、16/3期、20/3期は連結業績

利益
(単位：百万円)

経営目標の売上高100億円突破をコミットメントラインとする

売上高
(単位：百万円)

計画との
実績対比

売 上 高

+13.2％

経常利益

+18.2％

当期純利益

+32.9％

1株当たり当期純利益 ：19/3期 97.50円 → 20/3期（予）127.95円

：10.1％ 10.5％
売上高

経常利益率

（19/3期） （20/3期）
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今期の利益計画

対前年比率及び売上高経常利益率の19/3期（実）・20/3期（予）比較

10.5％

18.2％増

21.5％増

22.5％増

22.2％増

13.2％増

20/3期（予）

47.2％増経 常 利 益

13.4％増販売費及び一般管理費

19.0％増売 上 総 利 益

10.1％

35.4％増

11.5％増

19/3期（実）

売上高経常利益率

売 上 高

営 業 利 益

※20/3期（予）はホスティングサｰビスに係る売上原価を除いております。
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〔 プ ロ ダ ク ト 系 S I サ ー ビ ス 〕

プ ロ ダ ク ト 戦 略 に つ い て
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サイト構築パッケージ「ecbeing」概要と実績

中堅･大手向け

実績No.1

自社運営
ノウハウ

システム構築
300サイト超

14年のＰＣショップ運営
特価ＣＯＭ運営

営業･企画･開発
一体サービス

年商200億円を超える
わが国最大級総合家電サイト

リアル＆ネットショップ連携を
成功させた生活雑貨サイト

大量トランザクションに応える
海外旅行チケット予約サイト

100人規模

ECプロ集団

100人超の
ECプロ集団

EC
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はビジネスの一部から経営戦略の要へ

<競合の変化>
●IMJ
●トランスコスモス
●デジタルガレージ

これからのEC

ビジネスインフラ

今 後

●メンバーズ
●大手マーケティング会社

●システムインテグレータ
●エンプレックス
●コマース21

これまでのEC

インターネット通販

従 来

ビジネス領域

EC

EC

EC
Web独自マーケット開拓により

ビジネス領域拡大
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パッケージからトータルソリューションへ

ECサイト構築パッケージ

システム開発

EC Total Produce

システムを核にECサイトの
企画・構築・運営を
トータルプロデュース

EC System Solution

● 重要顧客特化 ●
ECビジネス戦略

2000億円

市場規模

100億円

EC
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「ecbeing」の実績・計画
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(単位：百万円）

85本

1,009

1,827

19/3期(実）

2,8201,206697売 上 高

60本76本38本本 数

1,500693309売上総利益

20/3期（予）18/3期（実）17/3期（実）

売上高、売上総利益 本数

※20/3期（予）はホスティングサｰビスに係る売上原価を除いております。

(単位：百万円 )
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Web構築系

●ソフトウェア開発20年開 発

●リアルショップ展開14年
●ネットショップ運営10年

●サーバーセンター直営

運 用

●300サイト構築実績マーケティング

当社の強みソフトクリエイト
システムインテ

グレーター
広告会社系

競合他社との比較

ソフトクリエイトの

ECトータルプロデュース

ケーパビリティ

マーケティング

提案力
実践ノウハウ

運用力
高品質な

開発力

20年の技術・開発力 24年のショップ運営実績
リアル14年/ネット10年 300サイトの実績

ト ー タ ル ソ リ ュ ー シ ョ ンEC
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ウェブフォーム・ワークフロー 「X-point」の概要

ウェブ入力フォーム革命!
こ れ が 書類管理 の 新 ス タ イ ル

従来の
ウェブ入力
フォーム

入 力 確 認 承 認
まるで紙に書くように

入力ができる

担当者 責任者管理者

ワークフローの使い勝手が激的に変わる。

ウェブ上で
初めて

実現!!

ウェブ上で
初めて

実現!!
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ウェブ入力フォームの常識が変わる ━ 高い操作性 ━

今まであきらめていた様々な機能がウェブ上で初めて可能になりました
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経費精算 稟議・諸届 勤 怠

S F A 購 買

経理部 総務部 人事部

営業部 購買部

他社システム
との連携

様々なビジネ
スシーン
での活用

ウェブフォーム・ワークフロー「X-point」

ならではのデータの一元管理が有効活用

ERP
(統合業務パッケージ)

グループウェア
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(株)エイトレッドの設立

■ 社 名 ： 株式会社エイトレッド

■ 事業内容 ： ウェブフォーム・ワークフロー
｢X-point｣の開発及び販売

■ 本 社 ： 東京都渋谷区渋谷2-22-3 
渋谷東口ビル5F

■ U  R  L  ： http://www.atled.co.jp/

■ 資 本 金 ： 50,000千円
（平成19年4月1日現在）

■ 従 業 員 ： 16名
（平成19年4月1日現在）

■ 代表取締役社長 ： 林 宗治

■ 株主 ： （株）ソフトクリエイト 80％
住商情報システム（株） 20％

(株)ソフトクリエイト

分 社 化 と SCS資本参加の 効 果

住商情報システム(株)

20％80％

代理店販売による

販路拡大

SCSの
ERPソリューション

「ProActive」
導入3000社への

アプローチ

住友グループへの

販売強化

1 2 3
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代理店

B代理店

C

代理店

A

(株)エイトレッドの販売戦略

直販から代理店販売への転換により販路を拡大

(株)ソフトクリエイト

営 業

開 発
(株)エイトレッド

ユーザユーザ

直 販 代理店
販売

ユーザユーザ

ユーザユーザ

ユーザユーザ

ユーザユーザ

住商情報システム(株)
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（単位：百万円）

(株)エイトレッドの販売計画

3001927966売上総利益

100本66本18本14本本 数

500298187132売 上 高

20/3期（予）19/3期（実）18/3期（実）17/3期(実）

( 単位：百万円 )
売上高、売上総利益 本数

現在現在 100100社社 330,0,000000クライアントで利用いただいていますクライアントで利用いただいています
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「X-point」の市場ニーズ

レベル2 文書化されている
■ 紙文書

■ Ｅｘｃｅｌ、Ｗｏｒｄ

■ ドキュメント管理システム

レベル１ 初期
■ 紙文書

■ Ｅｘｃｅｌ、Ｗｏｒｄ

レベル5 最適化されている
■ ＢＭＰ（ビジネスプロセスマネジメント）

■ リアルタイム・コントロール・モニタリング

レベル4 管理されている
■ コンプライアンス・ダッシュボード

コ
ン
ト
ロ
ー
ル
の
有
効
性

成熟度レベル
出典：Forrester Research資料に野村総合研究所が加筆したものを元に当社作成

日本の多くの企業が
まだこのレベル

日本の多くの企業が
まだこのレベル

による

業務プロセスの自動化
● 職務権限規程に応じた決裁

業務の可視化
● 書類の承認履歴確認

● 書類の検索性向上

紙による業務の廃止
● 書類の保管コスト削減

● 情報漏洩防止

Ｘ-point
内部統制強化

2008年4月以降に始まる事業年度から、全ての上場会社（関連会社含む）に
内部統制報告書の提出が義務付けされます

■ 内部統制管理

■ ワークフロー
■ ドキュメント/レコード管理
■ レポーティング

業務プロセスの自動化

業務の可視化

紙による業務の廃止

レベル3 標準化されているレベル3 標準化されている

内内

部部

統統

制制
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管理サーバー

不正PC不正PC

登録された
PC

L2BManager
管理ソフト

不正アクセス
ブロック!!

MACアドレス
一覧

● 集中管理ツール
● ログ管理ツール

登録された
PC

登録された
PC

登録された
PC

不正接続ＰＣ検知・排除システム

「L2Blocker」の概要

シンプル

かんたん

低価格

既存ネットワークに
差し込むだけ

Webブラウザで
管理

基本構成 ： ３８万円

追 加 ：１４万円
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「L2Blocker」 実績･計画
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95台

20社

14

17

18/3期(実）

795台

110社

71

104

19/3期（実）

160売 上 高

1,300台販 売 台 数

180社導 入 社 数

90売上総利益

20/3期（予）

（単位：百万円）

販売台数

（単位：百万円）

売上高 売上総利益 導入社数
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プロダクト系SIサービスの拡大戦略

当社成長のドライブフォースとして、更なる拡大を目指す

● ネットワーク構築・保守

● 受託開発

● ITインフラ提供

● 特価ＣＯＭ

● ネットワーク構築・保守

● 受託開発

● ITインフラ提供

● 特価ＣＯＭ

成 長 ビ ジ ネ ス成 長 ビ ジ ネ ス

収益アップ

セキュリティ

ウェブフォーム
ワークフロー

安 定 ビ ジ ネ ス安 定 ビ ジ ネ ス
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本資料は、平成19年3月期の業績及び今後の業績見通し、経営戦略に関する情報の提供を目的としたものであ

り、当社が発行する有価証券の投資勧誘を目的とするものではありません。

本資料に掲載されている当社の将来予想に関する事項は、現時点における情報に基づき判断したものであり、

予想に内在する不確定要因や今後の事業運営における状況変化等により変動することがあります。

なお、いかなる目的であれ、本資料を無断で複製または転送等を行わないようお願いいたします。

本資料についてのご注意

：IR担当

住 所 〒１５０-０００２ 東京都渋谷区渋谷２-２２-３ 渋谷東口ビル
電 話 ０３－３４８６－０６０６ (大代表)
Ｆ Ａ Ｘ ０３－３４８６－０８７２
E-mail ir@softcreate.co.jp
ホームページ http://www.softcreate.co.jp/

本資料ならびにＩＲ（投資家向け広報活動）に関しての問合せ先


