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会社概要会社概要

■ 社 名： 株式会社ソフトクリエイト （Softcreate Co., Ltd.）
平成17年４月20日 大阪証券取引所ヘラクレス市場上場

■事業内容： システムインテグレーション事業
（プロダクト系ＳＩサービス）
（受託開発系ＳＩサービス）
（ネットワーク構築保守サービス）
（市販パッケージソフト提供サービス）
ITインフラ提供事業
インターネット通販事業
（特価COM http://www.tokka.com/）

■本 社 ：東京都渋谷区渋谷2-22-3 渋谷東口ビル

■ U  R  L  ：http://www.softcreate.co.jp/ 

■資 本 金 ：８億2275万円（平成18年３月31日現在）

■発行株式数 ：4,398,213株（平成18年３月31日現在）
うち、自己株式 78,500株

■従 業 員 ： 230名（平成18年４月１日現在）
（営業80名,開発90名,ﾈｯﾄﾜｰｸ50名,管理10名）

■役 員 ：代表取締役社長 林 勝
取締役 5名
監査役 2名 計 8名

■ 期末株主数 ： 2,401名 （平成18年３月31日現在）
1,903名 （平成17年９月30日時点）

《 事 業 内 容 》

プロダクト系SIサービス
（Webパッケージソフト）

ネットワーク構築保守サービス

受託開発系SIサービス

市販パッケージソフト提供サービス

法人向け
IT機器・周辺機器販売

個人向け
IT機器・周辺機器販売（特価COM）

インターネット通販事業

ITインフラ提供事業

システム

インテグレーション

事業
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１８年３月期の業績について１８年３月期の業績について



4

売上高及び利益の推移売上高及び利益の推移
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売上高及び売上総利益推移（セグメント別）売上高及び売上総利益推移（セグメント別）
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今期の業績予想今期の業績予想
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業績推移（セグメント別構成比）業績推移（セグメント別構成比）

急伸するプロダクト系急伸するプロダクト系SISIサービスサービス
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※15/3期～16/3期は連結業績であります。 売上総利益については、ネットワークソリューションとサーバーセンターの販管費を売上原価に含み集計しております。
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プロダクト戦略プロダクト戦略
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ＥＣサイト構築パッケージＥＣサイト構築パッケージ
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「ｅｃｂｅｉｎｇ」の概要「ｅｃｂｅｉｎｇ」の概要

運用管理者消費者
パソコン／ﾓﾊﾞｲﾙ

フロント

ＥＣサイト構築パッケージ

運用管理機能

・ショッピング
機能
（ステイタス、購入
履歴）

・会員機能

EC

ネットショップ
（ＢtoＣ）

職域販売
（ＢtoＥ）

ショッピングモール
（ＢtoＣ）

企業間取引
（ＢtoＢ）

eＣＲＭ電子カタログ

予約アンケート

CMS

バックオフィス

・運用管理機能
（更新、編集機能）

・マーケティング
分析機能

ECECサイト構築、サイト構築、CMSCMS構築に威力を発揮構築に威力を発揮

Electric Commerce

Contents
Management System

①デザイン・ソフト開発・ホスティングまでワンストップ提供
②パソコンショップ、特価COMのノウハウを凝縮
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ＥＣ（BtoＣ）の市場推移ＥＣ（BtoＣ）の市場推移

※「平成16年度電子商取引に関する実態・市場規模調査（経済産業省など）」のデータを基に当社推計
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ｅｃｂｅｉｎｇのターゲットマップｅｃｂｅｉｎｇのターゲットマップ

ＡＳＰ／ネットモールＡＳＰ／ネットモール

受託開発受託開発

価格

低

高

ノンカスタマイズ

受託開発

中～大規模
EC事業者向け

小規模
EC事業者

向け

例） 楽天 ・ Yahoo ・ Ｅストア

カスタマイズ

例） ｴﾝﾌﾟﾚｯｸｽ ・ ｺﾏｰｽ21 ・ ﾘﾝｸﾏﾈｰｼﾞ

パッケージソフト＋パッケージソフト＋カスタマイズカスタマイズ
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ｅｃｂｅｉｎｇの導入実績例ｅｃｂｅｉｎｇの導入実績例

230230導入実績は導入実績は サイトを突破！サイトを突破！



15共同開拓共同開拓
新規顧客新規顧客

ソフトクリエイトソフトクリエイト セプテーニセプテーニ

新ECパッケージ共同開発

ecbeing EX

資本提携資本提携

ECサイト構築実績

約230社

インターネット広告取扱

約1000社

セプテーニとの戦略的なパートナーシップセプテーニとの戦略的なパートナーシップ

中堅大手企業向け中堅大手企業向け

ECECサイト構築パッケージサイト構築パッケージ

実績実績 No.No.１１

インターネット専業インターネット専業

広告代理店の大手広告代理店の大手

業務提携
クロスセールス
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次世代戦略商品「ecbeing ＥＸ」 とは？次世代戦略商品「「ecbeingecbeing ＥＸ」ＥＸ」 とは？とは？

リスティング広告リスティング広告

アフィリエイト広告

アフィリエイト広告 メール配信
メール配信

デ
ー

タ連
動

デ
ー

タ連
動

データ連動

［ インターネット広告戦略 ］［ インターネット広告戦略 ］集 客
できる

売れる

■潜在顧客の取り込み

■マーケティングオプション機能・サービス

来客数の増加 購入者の増大 顧客の囲い込み

■SEOコンサルティングサービス

検索エンジンから検索された検索結果の上位に
自分のWebページ情報を表示させる

■キーワード連動型広告（リスティング広告）

検索結果ページの上位に有料で広告表示をする

■アフィリエイト機能

販売協賛をする紹介サイトの管理機能

■レコメンド機能

関連商品の組み合わせを推奨する

■ユーザーレビュー機能

ユーザーが商品評価等を記述する

■クーポン提供機能

購入割引制度

■アンケートプレゼント提供機能

■フォローメール機能

■会員特典機能

【 ECベース機能（従来機能）】 ＋ 【 マーケティング機能 】
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セキュリティ・ソリューションセキュリティ・ソリューション
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不正ＰＣ検知・排除システム Ｌ２Ｂｌｏｃｋｅｒ不正ＰＣ検知・排除システム Ｌ２Ｂｌｏｃｋｅｒ

不正PC

登録されたPC

MACアドレス確認

■ 昨年度導入実績： １９社（ ９０セット）

■ 今年度販売計画： ２５０社（１,０００セット）

未登録PC
無許可

持込みPC
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シンプル

かんたん

低価格

既存ネットワークに
差し込むだけ

Webブラウザで
管理

基本構成 ： ３８万円

追 加 ：１４万円

L2Blockerの強みL2Blockerの強み

Ｍ社：約８０万円Ｍ社：約８０万円 Ｎ社：約６０万円Ｎ社：約６０万円
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プロダクト系SIサービスの拡大戦略プロダクト系SIサービスの拡大戦略

当社成長のドライブフォースとして当社成長のドライブフォースとして、更なる拡大を目指す、更なる拡大を目指す

Ｚａｓｅｋｉ7

収益アップ X-point

Ｌ２Blocker

成長ビジネス
（ソフトウェアプロダクト）

ecbeing ecbeing EX

受託開発
ＩＴ機器販売

ネットワーク構築
ｾｷｭﾘﾃｨｿﾘｭｰｼｮﾝ

事業基盤
（システムインテグレーション）
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経営組織改革経営組織改革

事業推進及び内部統制の強化を目的として組織変更事業推進及び内部統制の強化を目的として組織変更

その他

部･グループ

事業部・本部の設置

社 長

社長の意思決定の下、フラットな経営組織体制で推進 経営・執行・財務の責任者を置き、権限委譲により経営判
断のスピードを高めるとともに、経営責任を明確化

CEO

COO CFO

従 来 新組織体制

新市場・新事業創出に向けた戦略パートナーとの協業推進、

戦略マーケティング活動の専任部署の「事業開発室」を新設
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本資料は、2006年３月期の業績及び今後の業績見通し、経営戦略に関する情報の提供を目的としたものであり、

当社が発行する有価証券の投資勧誘を目的とするものではありません。

本資料に掲載されている当社の将来予想に関する事項は、現時点における情報に基づき判断したものであり、

予想に内在する不確定要因や今後の事業運営における状況変化等により変動することがあります。

なお、いかなる目的であれ、本資料を無断で複製または転送等を行わないようお願いいたします。

本資料についてのご注意本資料についてのご注意

担 当 ： 経営企画グループ IRチーム

住 所 〒１５０-０００２ 東京都渋谷区渋谷２-２２-３ 渋谷東口ビル
電 話 ０３－３４９８－０７０７ (大代表)
Ｆ Ａ Ｘ ０３－３４８６－０８７２
E-mail ir@softcreate.co.jp
ホームページ http://www.softcreate.co.jp/

本資料ならびにＩＲ（投資家向け広報活動）に関しての問合せ先本資料ならびにＩＲ（投資家向け広報活動）に関しての問合せ先


