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会社概要・沿革

社 名：株式会社ソフトクリエイト （Softcreate Co., Ltd.）

2008年12月 東京証券取引所 市場第二部に上場

本 社：東京都渋谷区渋谷2-22-3 渋谷東口ビル

代 表 者：代表取締役社長 林 宗治

資 本 金：8億4083万円（平成21年３月末）

売 上 高：103億4974万円（平成21年3月期（連結））

従 業 員：290名（平成21年４月１日現在 子会社含む）

営業120名/開発100名/ネットワーク40名/管理30名

連結子会社：株式会社エイトレッド

2000

大証
ヘラクレス上場
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ネットショップ
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販売開始
パソコン
ショップ
渋谷店開店
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創 業

運営開始

東証
二部上場

2009

売上高
100億円突破

■システムインテグレーション事業
Webビジネスを成功に導く多彩なITソリューションを構築

■ITインフラ事業
最適なITインフラを構築

急伸する

ソフトウェア・
プロダクト
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事業概要
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ソフトクリエイトの強み：強力な営業体制

一般的なプロダクトメーカー ソフトクリエイト

製品開発

代理店

エンドユーザー

製品開発100名

エンドユーザー1万社超！
優良顧客１５００社との強いパイプ

ソフトクリエイトグループの営業体制

営業総人数120名

プロダクト営業46名

直販営業76名

製品の良さが
うまく伝わらないことも・・・

強い開発

強い営業！

代理店



連結経営成績

20/3期
（前々期実績）

21/3期
（前期実績）

前期対比
22/3期

（当期計画）
計画対比

売 上 高 10,244 10,349 ＋1.0％ 7,660 ▲26.0％

営 業 利 益 1,015 1,065 ＋4.9％ 911 ▲14.4％

経 常 利 益
( 経 常 利 益 率 )

1,063
(10.4％)

1,075
(10.4％)

＋1.1％
920

(12.0％)
▲14.4％

純 利 益 579 326 ▲43.7％ 480 ＋47.1％

(単位：百万円)
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【特価ＣＯＭ事業譲渡概要】



当期の連結経営成績（上期計画対比）
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22/3期2Ｑ
（計画）

22/3期2Ｑ
（実績）

計画対比
21/3期2Ｑ
（実績）

前期対比

売 上 高 3,840 3,673 ▲4.3％ 5,039 ▲27.1％

営 業 利 益 395 401 ＋1.4％ 490 ▲18.2％

経 常 利 益
( 経 常 利益率 )

400
(10.4％)

404
(11.1％)

＋1.1％ 501
(10.0％)

▲19.4％

純 利 益 210 260 ＋24.0％ 162 ＋60.4

(単位：百万円)

(単位：百万円)

24.0％増
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ECとは

EC、eコマース、オンラインショッピング、
ネットショッピング、インターネット通販

・・・etc.

これらは全て同義。
ソフトクリエイトが提供しているのは、

「インターネットで
お店を作るためのソフト」

ECシステム構築

EC＝「インターネットを使った通販」
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現状のインターネット人口

総務省：平成２０年通信利用動向調査

インターネット利用者は9,000万人超！

利用者数：9,091万人

人口普及率：75.3％
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EC市場の伸び

週刊ダイヤモンド11月28日号

2008年版インターネット白書

インターネット利用者のうち、8割以上がネット通販を経験。
通販市場は百貨店・コンビニ超え！
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“ecbeing”の概要

百貨店 テナント

中小専門店 大型専門店

大型専門店から中小専門店まで
独立店舗展開をサポートするECトータルパッケージ

初期費用 数万～数十万円
運用費用 数千～数万円／
月

初期費用 数百万～数千万
円
運用費用 数十万円～／月

初期費用 数千万円～数億
円運用費用 数百万円～／
月

・・・他、ショッピングモール ・・・他、大手SIベンダー・・・他、パッケージソフトベンダー

ｺﾏｰｽ21社
システム

インテグレータ社
Ｎ社 F社

ソフトクリエイト

パッケージソフト 受託開発ショッピングモール
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ＥＣサイト構築パッケージ(ＢｔｏＣ)の市場

導入社数500社以上、市場シェア29.1％
ECベンダーで市場シェアNo.1！

※2008年矢野経済研究所推定
BtoCのみを対象とする

ECサイト構築パッケージの売上本数・シェア ご利用いただいている企業様

ecbeing
29.1%

A社
12.7%

8.9%7.0%
4.4%

その他

38.0%

B社C社
D社

・・・and more
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“ecbeing”導入事例
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“ecbeing”導入事例
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“ecbeing”導入事例
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“ecbeing”の収益構造

サイトの成長とともに、継続・安定的な高収益を確保

収益基本パッケージ

初期
カスタマイズ

追加カスタマイズ

ホスティング
（サーバーセンター）

標準価格
290万円

初期
随時

定期的
継続

安定的

サイト追加
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“ecbeing”の５期間実績
(単位：百万円)

（注）22/3期売上総利益は、前期比較を分かりやすくするため、会計処理変更前の数値を記載しております。

18/3期実績19/3期実績20/3期実績21/3期実績22/3期計画

売上高 1,206 1,827 2,300 2,317 2,420

売上総利益 693 1,009 1,028 1,113 1,176
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“ecbeing”の実績

21/3期2Q
（実績）

22/3期2Q
（実績）

前年同期比
22/3期2Q
（計画）

計画対比

売 上 高 1,108 1,236 ＋11.5％ 1,196 ＋3.3

売上総利益 515
549

(436)
＋6.6％

527
(465)

＋4.2
(▲6.1)

本 数 32本 31本 ▲1本 29本 ＋2本

(単位：百万円)

売上総利益の推移
（単位：百万円）

売上高・本数の推移
（単位：百万円）（単位：本）

（注）22/3期売上総利益は、前期比較を分かりやすくするため、会計処理変更前の数値を記載しております。
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ポジショニングマップ

大規模

小規模

ソ
フ
ト
開
発

集
客

楽天・YAHOO!ショッピングなどのモール

コマース21社

システム
インテグレーター社

・電通
・セプテーニ
・凸版印刷等

ソフトクリエイトは、システム構築からプロモーションまで
ワンストップでサービス提供可能！

ソフトクリエイト
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集客の施策≪事例①≫

デザイン制作

●ユーザーが使いやすい配置

●かわいいと感じる写真や文章

結果、3ヶ月で

月間売上190％を達成。

株式会社ハニーズ様

リニューアル前

リニューアル後

制作のポイント
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結果、3ヶ月で

注文率は約7倍に。

株式会社がいあプロジェクト様

集客の施策≪事例②≫

SEO・リスティング

●SEO
検索結果に自然に表示される順位を上げる施策

●リスティング
検索結果の上部・右部広告枠にお金を払って掲載する
施策

検索エンジン対策
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事業環境

EC市場への
参入決定

効率的な
ECサイト制作

業者の選定

戦略 戦術 戦闘

大手企業
中堅優良企業

①実績 ③規模
②技術力 ④信用

ecbeingの強み

大手SIと中堅の
見積もり格差

EC市場拡大 コスト効率

ソフトクリエイトはこのような事業環境で有利！
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ご参考

株価

805円

配当（年間）

30円

配当性向（予想）

28.2％

配当利回り

3.73％

ＥＰＳ（予想）

106円

ＰＥＲ（予想）

7.56倍

ＢＰＳ（実績）

869円

ＰＢＲ（実績）

0.93倍

株主優待

優待（年間）
※QUOカード

100株以上

2,000円

500株以上

4,000円

1,000株以上

6,000円

※平成21年12月7日現在の株価
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本資料について

本資料についてのご注意

本資料は、平成22年３月期第2四半期の業績及び今後の業績見通し、

経営戦略に関する情報の提供を目的としたものであり、

当社が発行する有価証券の投資勧誘を目的とするものではありません。

本資料に掲載されている当社グループの将来予想に関する事項は、

現時点における情報に基づき判断したものであり、予想に内在する不確定要因や

今後の事業運営における状況変化等により変動することがあります。

なお、いかなる目的であれ、本資料を無断で複製または転送等を行わないようお願いいたします。

本資料ならびにＩＲ（投資家向け広報活動）に関しての問合せ先

： 経営管理部統括部 経営管理グループ ＩＲ担当

住 所 〒１５０-０００２ 東京都渋谷区渋谷２-２２-３ 渋谷東口ビル
電 話 ０３－３４８６－０６０６ (大代表)
Ｆ Ａ Ｘ ０３－３４８６－０８７２
Ｅ-mail ir@softcreate.co.jp
ホームページ http://www.softcreate.co.jp/


